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Why NCST?




What Is NCST?

> National

o Corporative (Why so serious?)

» Sales (The best sales team ever)

& [ eam (Team, really? Why?)
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History

A estratéqgia nasceu na China

 Foi criada para estratégia de desenvolvendo
para a area de IGIP e o desenvolvimento da
cultura de vendas nos CLs do pais.

 Luiza (MC HIVE), em 2012.1 trouxe para 0
Brasil.
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History of NCST- Brazil




1° NCST — NCSTransformers (2012.1)

Manager — (Lola e Estrela) — 37 RA (duracao 4 meses)

Membros: Isis @LD, Jéssica @ST, Vilson @BH, Igor @SL,
Ronaldo @MA, Gustavo @JV,Evaristo @PE,
Vinicius@UB,Pedro@CH,@Junior@BS 3
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20 NCST (2012.2)

Membros: Rafael Alessi - MCIGIP Italia (manager);Rafael
Carvalho (VPBD Beélgica); Livia @UB — (TNA); Tainara @CM —
(OUP) ; Luiza @MN; Barbara @PA; Alti @SM - GIP manager;
Panta @SS - Ceeder Coldmbia; Julia @SC; Leonardo @PG -
virou LCP e trabalha na Amana Key, Tacito @FR.
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3° NCST (2013.1)

Membros: Rafael Carvalho (manager) (VPBD Bélgica);
Vinicius (LCP)@UB; Bernardo @BH; Aron (LCP) @CT ; Julia @RP
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4° NCST — NCST The Legacy (2013.2)

23 RA (3 meses)

Membros: Marcos @FO (VP), Yan @SC (VP), Camila
@FR, Gabriel @BA, Matheus @SS.
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50 e 6° NCSTs (2014.1)

Team Leader: Marcos @FO.




7° e 8° NCSTs - Avante (2014.2)

Team Leaders: Eduardo @PA e Ricardo @FO.

Q)

*MOSAICO ™

va



Team Leader: Bruna @BH
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Team Leader: Karina @VT

Membros: Luana @CG, Gustavo @FL,
|éza @VT, Beatriz @US, Alexandre
@PA, Felipe @BH.
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Why BE a NCST?

QUAL O DIFERENCIAL?
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Contato com diversas realidades da rede
Sabem que IGIP nao é dificil (#NOexcuses)

Perfil de lideranca inspiradora ("A arte de fazer as pessoas fazerem o0 que vocé quer
que elas fagam porque elas o querem fazer”)

Vendedor (“A melhor maneira de fazer uma venda € criar uma atmosfera em que o
cliente deseje comprar?)

Capacitacao diferenciada em vendas para IGIP
(Ser NCST é estar na “vanguarda” da area, recebendo os direcionamentos
diretos do MC)

Top Performance em converséo de ligacao-reunido,por isso, tem maiores resultados!
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How are you feeling?
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Obrigado!
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