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Sobre Global Entrepeneurs

E um projeto nacional que visa desenvolver nos jovens
habilidades empreendedoras e de lideranca em Startups.

O projeto sera desenvolvido em equipe de 3-5 pessoas durante
12 semanas, em férias universitaria.

Durante o projeto, o estagiario tera a oportunidade de fazer parte
de um ambiente dinamico e inovador alem, de serem desafiados
diariamente.
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Estrutura do projeto

v' Requisitos
v' Valores
v" Timeline
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TIMELINE
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Open
Match X X
Realize X X
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Preparacéo Inic_io do Evaluation 5 Feedbacks
cultural- projeto na Durante o & evaluation
Primeira Startup projeto
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Planning Costs — 3 Eps Project

Cst

MC Fee
Visa
Fixed Cost
Revenue
Welcome Package
Host Support

Total

Pricing Model

900
900
300
350
50
900
3.400

MC Fee
Visa
Fixed Cost
Revenue
Welcome Package
Host Support

Total

Company Presentation

3 EPs
5 EPs

25%/ MA
25%/ MA

75%/RE
75% /RE

1.500
1000
300
630



Pricing Model + Beneficios

/, Planning Costs — 3 Eps Project Planning Costs — 5 Eps Project
£ ,A

Total 3.400 Total 4.500
Beneficios Beneficios
Alimentag&o Politica da Alimentacao Politica da
Transporte nmjires: Transporte empresa
Host Company Presentation Host
3 EPs 25%/ MA 75%/RE
5 EPs 25%/ MA 75% /RE
L, VoSt
Catalisez ".’

¥MOSAICO "

A va






{3

*MOSAICO "

va*




()}

#Mosmig‘
V"




Internacionalizacao . 1

o Entender como funciona a empresa e as métricas que séo utilizadas;
o Pesquisar como funciona o mercado que a Startup esta inserida;

o Mapear possiveis oportunidades de expansdo de mercado na LATAM,;
o Tragar diretrizes para conseguir atender as demandas internacionas;

Measurables of Success

O Plano de acdo para entrada na LATAM
O Estudo do ecossistema de mercado aonde a Startup atua.
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Project

Esse projeto sera
desenvolvido em equipe
preferencialmente entre 3
e 5 trainees.

Key Learning Points

AIESEC LDM

Conjuntura Econémica
Empreendedorismo

Startups

Economia do mercado LATAM

Backgrounds

1) MKT

2) Publicidade

3) Administracao

4) Ciéncias
Economicas

5) Ciéncias Politicas
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Internacionalizacao. 2

o Entender como funciona a empresa e as métricas que séo utilizadas;

o Pesquisar como funciona o mercado que a Startup esta inserida;

o Mapear possiveis oportunidades de expansdo de mercado na LATAM,;

o Atraducéo de materiais de marketing internacionais para as estratégias;

Measurables of Success

Project

Esse projeto sera
desenvolvido em equipe
preferencialmente entre 3
e 5 trainees.

O Relatorio de projeto e plano operacional para a internacionalizagéo e as vendas de

implementagao
O Estudo do ecossistema de mercado aonde a Startup atua.

Nesy 155
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Key Learning Points

AIESEC LDM

Conjuntura Econémica
Empreendedorismo

Startups

Economia do mercado LATAM

Backgrounds

1) MKT

2) Publicidade

3) Administracao

4) Ciéncias
Economicas

5) Ciéncias Politicas
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Sales.1

o Entender como funciona a empresa e as métricas que séo utilizadas;
o Pesquisar como funciona o mercado que a Startup esta inserida;

o Planejamento comercial do produtos;

o  Construir apresentagfes e midias;

Measurables of Success

O Planejamento comercial do projeto
O Apresentacdes de venda dos produtos

NCST 155
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Project

Esse projeto sera
desenvolvido em equipe
preferencialmente entre

3 e 5 trainees.

Key Learning Points

1)
2)
3)
4)

AIESEC LDM
Empreendedorismo
Startups

Vendas

Backgrounds

1)
2)
3)
4)

MKT
Publicidade
Administracao
Ciéncias
Econdémicas
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Sales.2

Key Learning Points
1)  AIESEC LDM
2) Empreendedorismo
3) Startups
4) Vendas
o Entender como funciona a empresa e as métricas que séo utilizadas; Project
o Pesquisar como funciona o mercado que a Startup esta inserida; Esse projeto sera
P ] J desenvolvido em equipe
o Definir mercado-alvo para Startup com planejamento de vendas para 0 Projeto preferencialmente entre
- se necessario, planejar estratégias para o desenvolvimento de CRM; 3 e 5 trainees. Backgrounds
F isa d do d tunidad tago client 1 S
o azer uma pesquisa de mercado da nova oportunidade segmentacgéo clientes 2)  Publicidade
e perspectivas de aliancas estratégicas 3) Administracao
4) Ciéncias
Econoémicas

Measurables of Success

O Planejamento comercial do projeto
0. Apresentacdes de venda dos produtos
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Sales.3

Key Learning Points
1) AIESEC LDM

2) Empreendedorismo
3) Startups

4) Vendas
o Entender como funciona a empresa e as métricas que sao utilizadas; Project
o Pesquisar como funciona o mercado que a Startup esta inserida; Esse projeto sera
o ; ) desenvolvido em equipe
o Definir mercado-alvo para Startup com planejamento de vendas para 0 projeto; preferencialmente entre
o Definir de novos leads e plano de vendas com estratégias de venda, de 3¢5 trainees. Backgrounds
traca tencao d ia; 1) MKT
atracdo e retencgdo de parceria; 2)  Publicidade
o Implementar vendendo aquisicdo de rotina e os clientes para a empresa,; 3) Administracao
4) Ciéncias
Economicas

Measurables of Success

O Planejamento comercial do projeto ‘
’El NCSAgresentagﬁes de venda dos produtos ~ . ﬁ
atajisgésenvolvimento e implementacdo de CRM EMOSAICO
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Business & Management.1

1)

2)

3)

4)

: - ~_ U 5

o Entender como funciona a empresa e as métricas que sdo utilizadas; Project )
o Pesquisar como funciona o mercado que a Startup esta inserida; Esse projeto sera

- S L. ~ desenvolvido em equipe
o Andlise dos principais gaps em termos de negécios e de gestdo dentro da preferencialmente entre

organizacao; 3 e 5 trainees.
o Analisar o estado atual eo ideal do arranque em termos de planejamento
estratégico, desenvolvimento de produtos, financas.

Measurables of Success

O Planejamento comercial do projeto
O Apresentacdes de venda dos produtos

S

. [Fsr:Pesenvolvimento e implementacao de CRM
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Key Learning Points

AIESEC LDM
Empreendedorismo
Startups

Gestéo

Conjuntura Econémica

Backgrounds

1) MKT

2) Publicidade

3) Administracao

4) Ciéncias
Econdémicas
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Business & Management.2

1)

2)

3)

4)
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o Entender como funciona a empresa e as métricas que sdo utilizadas; Project )
o Pesquisar como funciona o mercado que a Startup esta inserida; Esse projeto sera

- S L. ~ desenvolvido em equipe
o Andlise dos principais gaps em termos de negécios e de gestdo dentro da preferencialmente entre

organizacéo; 3 e 5 trainees.
o Planejamento do desenvolvimento das principais necessidades do Startup em
termos de administracdo de empresas e apoio para 0s gestores;

Measurables of Success

O Relatorio do projeto e desenvolvimento de plano operacional para um semestre com KPIs
claras.
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Key Learning Points

AIESEC LDM
Empreendedorismo
Startups

Gestéo

Conjuntura Econémica

Backgrounds

1) MKT

2) Publicidade

3) Administracao

4) Ciéncias
Econdémicas
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Marketing & Posttioning -
Key Learning Points
1) AIESEC LDM
2) Empreendedorismo
3) Startups
4) Vendas

. o ~ iy 5 Posicionamento de Marca
o Entender como funciona a empresa e as métricas que sao utilizadas; Project :

o Pesquisar como funciona o mercado que a Startup esta inserida; Esse projeto sera
; ; 4 N desenvolvido em equipe
o Desenvolver novos canais de comunicacéo e estratégias para aumentar O preferencialmente entre

alcance do mercado do Startup; 3 e 5 trainees. Backgrounds
~ . F 1) MKT
o Implementar o plano de operacdo de marketing e de posicionamento para o 2) PUlLCEEED
foco de inicializac&o; 3) Administra¢cdo
4) Ciéncias
Econémicas

Measurables of Success

0,.. Artes graficas, pecas de promogéo
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“Don’t worry about
fallure; you only have
to be right once.”

— Drew Houston, Dropbox founder + CEO
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